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	کاربرگ معرفی طرح در مرحله انتخابی المپیاد بین‌المللی نانو
	  صفحه 2 از 13
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ارائه طرح فناورانه 
برای
انتخابی سومین المپیاد بین‌المللی نانو (INO 2026)

نام تیم فناور:

نماینده تیم فناور: 

شماره تماس و رایانامه نماینده:

عنوان فارسی طرح:

عنوان انگلیسی طرح:

تاریخ تکمیل کاربرگ:
[bookmark: _GoBack]
خواهشمند است پيش از تکميل کاربرگ به موارد زير توجه نماييد:
1. این کاربرگ برای بررسی طرح تیم‌های فناور علاقه‌مند به شرکت در سومین المپیاد بین‌المللی نانو در چین تایپه (تایوان) طراحی شده است.
2. این کاربرگ حتماً بایستی از طریق رایانامه نماینده تیم به نشانی ino@nano.ir ارسال شود.
3. علاقه‌مندان، طرح تحقیقاتی خود را در قالب این کاربرگ به ستاد اعلام می‌کنند. این پیشنهاد مورد بررسی قرار گرفته و در صورت تأیید و عدم وجود نقص مدارک، وارد مرحله ارزیابی اولیه و پس از آن ارزیابی حضوری خواهد شد. تکمیل کاربرگ هیچ‌گونه تعهد و الزامی جهت حضور در المپیاد بین‌المللی نانو ایجاد نمی‏کند. شایان ذکر است تنها یک تیم از میان شرکت‌کنندگان به عنوان نماینده ایران در المپیاد بین‌المللی نانو شرکت خواهد کرد و از تیم‌های دوم و سوم تقدیر به عما خواهد آمد.
4. تم موضوعی دوره سوم المپیاد بین‌المللی نانو، نانوفناوری پزشکی خواهد بود.
5. قبل از تکمیل فرم دقت داشته باشید که از تمامی شرایط زیر برای ورود به مرحله ارزیابی برخوردار هستید:
· تیم شرکت‌کننده حداقل 2 عضو و حداکثر 4 عضو داشته باشند.
· حداقل 2 نفر از اعضای تیم شرکت‌کننده تا زمان برگزاری المپیاد در ماه نوامبر سال 2026 میلادی دانشجو باشند. 
· تیم شرکت‌کننده می‌تواند یک سرپرست معرفی نماید. این سرپرست باید عضو هیات علمی دانشگاه باشد.
· تیم شرکت‌کننده و سرپرست دارای سابقه پژوهشی مطلوب در تم موضوعی المپیاد باشند.
· سرپرست و اعضای تیم شرکت‌کننده دارای گذرنامه با ملیت ایرانی باشند و تحت پوشش بیمه‌های درمانی، سفر و حادثه قرار گرفته باشند.
· تیم شرکت‌کننده باید دارای یک طرح فناورانه با سطح آمادگی فناوری (TRL) 2 تا 5 باشد. 
· این طرح باید در حوزه تم موضوعی المپیاد تعریف شده باشد.
· حداقل یک نفر از اعضای تیم بایستی جز 30 نفر برتر در یکی از ادوار 12، 13 یا 14 مسابقه ملی فناوری نانو باشند. 
6. در تکمیل هر بخش از کاربرگ، توضیحات اولیه آن بخش به دقت مورد نظر قرار داده شود و ضمن توجه و بهره‌برداری از مثال‌های ارائه‌شده، به سئوالات طرح‌شده به طور کامل پاسخ داده شود.
7. در تکميل کاربرگ ضروری است کليه اطلاعات با دقت، صحت و بر اساس مستندات ارائه شوند. اثبات عدم صحت اطلاعات در هر مرحله‌ از فرآيند ارزيابي می‏تواند موجب توقف ارزیابی کاربرگ و رد تیم فناور شود.
8. در صورت هرگونه سوال یا ابهام در خصوص این کاربرگ با دبیرخانه مرحله انتخابی المپیاد بین‌المللی نانو از طرق زیر تماس حاصل فرمایید:
· شناسه کانال در شبکه‌های اجتماعی بله و تلگرام                                                                               @ino_iran
· تماس تلفنی با دبیرخانه: 
09218843963
63102469-021








معرفی تیم فناور
لطفا اطلاعات اعضای تیم و سرپرست خود را به عنوان صاحب طرح در جدول زیر وارد کنید. شما باید یکی از اعضا را به عنوان نماینده انتخاب کنید. 
	ر
	نام و نام خانوادگی
	شماره همراه
	رایانامه
	کد ملی
	آخرین رشته و مقطع
	آخرین دانشگاه
	نقش در طرح

	1
	
	
	
	
	
	
	نماینده

	2
	
	
	
	
	
	
	عضو

	3
	
	
	
	
	
	
	عضو

	4
	
	
	
	
	
	
	عضو

	5
	
	
	
	
	
	
	سرپرست


همچنین اطلاعات شغلی اعضا و سرپرست را در جدول زیر ارائه دهید.
	ر
	نام و نام خانوادگی
	محل کار
	وضعیت شغلی
	سابقه فعالیت صنعتی/پژوهشی در حوزه طرح
	مدت سابقه

	1
	
	شهر ...
	دانشجو ☐ فارغ‌التحصیل ☐  هیئت علمی ☐  شاغل دولتی ☐  شاغل خصوصی ☐ سایر با ذکر مورد ........... ☐
	سابقه صنعتی ☐
سابقه پژوهشی ☐
	.... سال

	2
	
	
	دانشجو ☐ فارغ‌التحصیل ☐  هیئت علمی ☐  شاغل دولتی ☐  شاغل خصوصی ☐ سایر با ذکر مورد ........... ☐
	سابقه صنعتی ☐
سابقه پژوهشی ☐
	.... سال

	3
	
	
	دانشجو ☐ فارغ‌التحصیل ☐  هیئت علمی ☐  شاغل دولتی ☐  شاغل خصوصی ☐ سایر با ذکر مورد ........... ☐
	سابقه صنعتی ☐
سابقه پژوهشی ☐
	.... سال

	4
	
	
	دانشجو ☐ فارغ‌التحصیل ☐  هیئت علمی ☐  شاغل دولتی ☐  شاغل خصوصی ☐ سایر با ذکر مورد ........... ☐
	سابقه صنعتی ☐
سابقه پژوهشی ☐
	.... سال

	5
	
	
	دانشجو ☐ فارغ‌التحصیل ☐  هیئت علمی ☐  شاغل دولتی ☐  شاغل خصوصی ☐ سایر با ذکر مورد ........... ☐
	سابقه صنعتی ☐
سابقه پژوهشی ☐
	.... سال


** لطفا رزومه تمامی اعضای تیم فناور را به پیوست این فرم ارسال فرمایید.
سوابق پژوهشی/صنعتی اعضای تیم فناور
لطفا سابقه پژوهشی/صنعتی برجسته اعضای تیم در حوزه طرح را در جدول زیر عنوان کنید.
	ر
	عنوان پروژه تحقیقاتی/صنعتی
	فرد اجراکننده پروژه
	بازه زمانی انجام پروژه
	کارفرما
	محل اجرای پروژه
	مهم‌ترین دستاوردهای پروژه

	1
	
	
	سال و ماه آغاز و پایان
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	



	ر
	عنوان مقاله خارجی/پتنت
	فرد مرتبط در هسته
	تاریخ انتشار
	لینک مقاله/پتنت
	مهم‌ترین دستاوردهای اثر

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	


توصیف کلان طرح
لطفا متناسب با طرح خود، جدول زیر را تکمیل کنید.
	عنوان
	توضیحات

	عنوان ایده/طرح
	

	عنوان اولیه برای محصول/خدمت مرتبط با طرح
	

	حوزه صنعتی طرح
	

	کاربرد و ارزش افزوده ایده در صنعت هدف (ارزش پیشنهادی در سه تا پنج سطر)
	1. ارزش پیشنهادی اول ........
2. ارزش پیشنهادی دوم ........
3. ارزش پیشنهادی سوم ........

	مشتریان اولیه احتمالی
	1. مشتری اول
2. مشتری دوم

	نتایج مذاکرات اولیه مجری با مشتریان در صورت وجود
	مذاکره شده است ☐   مذاکره نشده است ☐  
نتایج مذاکره:
· نتیجه مذاکره با مشتری اول ........

	سطح آمادگی فناوری فعلی طرح **
	ایده ☐ اثبات عملکرد مفهوم ☐ نمونه آزمایشگاهی ☐ نمونه اولیه ☐ 


** در صورتی که سطح آمادگی فناوری فعلی، برابر یا فراتر از نمونه آزمایشگاهی است، تصاویر/فیلم‌های آن را به پیوست این فرم ارسال فرمایید.
[bookmark: _Toc129084972]توصیف تفصیلی طرح
	بیان مسئله

	فرصت یا نیاز یا چالشی را که کشف کرده‌اید و قصد ایجاد کسب‌وکار بر مبنای آن را دارید بیان کنید.
این قسمت می‌بایست بسیار دقیق، مشخص و واضح نوشته شود. در صورتی که این بخش به صورت نامنظم و آشفته نگارش گردد، موجب گیج‌شدن و سردرگمی مخاطب خواهد شد.



	راه‌حل فعلی

	راه‌حل (های) فعلی برای برطرف‌کردن مشکلی که در بخش قبل بیان شد، در این قسمت نوشته شود.
معایب و نکات منفی راه‌حل فعلی را مشخص کنید.







	راه‌حل پیشنهادی

	خدمات یا محصول خود را تشریح کنید و توضیح دهید که چرا راه‌حل شما می‌تواند مشکل بیان‌شده در بخش قبل را بهتر از راه‌حل‌های فعلی حل کند.
در این بخش به فناوریهای خاصی که در دسترس شما قرار دارد و با استفاده از آن راه حل خود را پیشنهاد کرده‌اید اشاره نمایید.




[bookmark: _Toc129084975]مبانی فنی طرح
لطفا مبانی علمی طرح خود را در بخش زیر وارد کنید.
	روند فناوری/محصول

	· تاریخچه توسعه فناوری/طرح مربوطه در دنیا 
· روند محصول/فناوری مورداستفاده در دنیا در حال حاضر




	پیچیدگی فناوری و نوآوری طرح در سطح جهانی

	· تعداد و عناوین فناوری‌های مورداستفاده
· بلوغ و پیچیدگی این فناوری‌ها
· نوآوری طرح در سطح جهانی





مبانی عملیاتی طرح
لطفا فهرست مواد اولیه، تجهیزات ساخت و تولید، آنالیزهای موردنیاز و مراحل ساخت را شرح دهید. اگر روش ساخت را می‌دانید، به ترتیب مراحل ساخت را مشابه با بخش فرآیند عملی مقالات بیان کنید. در غیر این صورت تصریح کنید که هنوز به روش ساخت مشخصی دست پیدا نکرده‌اید و فقط روش احتمالی و پیشنهادی خود را بنویسید.
	مواد اولیه موردنیاز

	· ماده اول (گرم/لیتر در واحد تولید محصول نهایی)     
· ماده دوم (گرم/لیتر در واحد تولید محصول نهایی)     
· ماده سوم (گرم/لیتر در واحد تولید محصول نهایی)     



	فضا و تجهیزات آزمایش، ساخت و تولید برای طرح

	· تجهیز اول (برند و مدل و مشخصات فنی موردنیاز)     
· تجهیز دوم (برند و مدل و  مشخصات فنی موردنیاز)     
· تجهیز سوم (برند و مدل و  مشخصات فنی موردنیاز)    
 


	مراحل ساخت و اجرا به صورت شفاف و دقیق

	☐ هنوز به روش دقیقی برای ساخت و توسعه محصول نرسیده‌ایم اما براساس مطالعات انجام شده، پیشنهاد زیر را داریم.
1- سنتز ......
2- ترکیب .....
3- .......




	شماتیک ساخت و اجرا

	لطفا مشابه شکل زیر، شماتیکی تهیه کنید که مواد اولیه و مراحل ساخت را با کامل‌ترین جزئیات نشان دهد. در صورتی که اطلاع دقیقی درباره روش ساخت ندارید و تیک مربوطه را در بخش قبلی زده‌اید، نیاز به تکمیل این بخش نیست. 
توضیحات مربوطه:










	[image: ]



تجزیه و تحلیل فنی و عملیاتی
در این بخش باید با توجه به مطالعات خود به امکان‌سنجی ایده موردنظر بپردازید و ایده خود را اثبات کنید. فرآیند ساخت و اجرای ایده باید در مقالات یا پتنت‌های معتبر وجود داشته باشد. همچنین ممکن است محصول/خدمت شما عیناً یا مشابها توسط سایرین در داخل یا خارج از کشور توسعه داده شده باشد. در صورتی که ایده شما از نظر فنی کاملاً نوآورانه است، باید دلایل موجهی در راستای امکان‌سنجی دقیق‌تر آن ارائه دهید.
	عنوان
	توضیحات

	روش اجرای طرح بر اساس کدام‌یک از موارد مقابل پیشنهاد شده است؟
	مقالات ☐  پتنت‌ها ☐ پایان‌نامه‌ها ☐ مهندسی معکوس ☐
تجربه و فعالیت آزمایشگاهی/صنعتی اعضای تیم ☐
کاملاً نوآورانه و بر اساس خلاقیت اعضای تیم ☐

	در صورتی که ایده کاملاً نوآورانه است دلایل محکمی برای اعتبارسنجی فنی آن ارائه دهید.
	


	آیا محصول/خدمت مشابهی با ایده شما در داخل یا خارج از کشور وجود دارد؟
	محصول ساخت داخل ☐
محصول خارجی ☐
مشابه وجود ندارد ☐
· لینک محصول مشابه اول .......
· لینک محصول مشابه دوم .......


در صورت استفاده از مقاله/پتنت/پایان‌نامه برای اجرای طرح، مشخصات حداقل 3 مورد از مرتبط‌ترین موارد را در جدول زیر عنوان کنید. شما می‌توانید جدول زیر را برای موارد بیشتر کپی کنید.
	عنوان
	توضیحات

	نوع و عنوان فارسی و انگلیسی اثر
	مقاله ☐  پتنت‌ ☐ پایان‌نامه‌ ☐ 
عنوان فارسی .....................
عنوان انگلیسی .....................

	لینک اینترنتی اثر
	

	چکیده اثر (حداکثر 150 کلمه)
	

	بهره‌برداری از اثر برای ایده حاضر (حداکثر 150 کلمه)
	به طور شفاف بیان کنید که کدام بخش از اثر در ایده شما مورد استفاده قرار خواهد گرفت؟ مراحل ساخت؟ روش بررسی و مشخصه‌یابی محصول؟ یا فناوری کلی ساخت؟


افزایش مقیاس و تکرارپذیری طرح شما در ابعاد صنعتی تا چه حد امکان‌پذیر است؟ در صورتی که در این خصوص و کل فرآیند اجرای فنی طرح چالش‌ها یا نکات مثبتی وجود دارد عنوان کنید.
	افزایش مقیاس و تکرارپذیری

	توضیح مربوطه






تجزیه و تحلیل شاخص عملکردی و استانداردها
در این بخش به شاخص‌های عملکردی فنی محقق‌شده و برنامه‌ریزی‌شده اشاره کنید. در صورتی که برای شاخص عملکردی مربوطه استاندارد ملی یا بین‌المللی وجود دارد نام آن را در بخش شاخص عملکردی قرار دهید.
	ردیف
	نام شاخص عملکردی
	نام آنالیز مربوطه
	وضعیت
	مهم‌ترین نتایج حاصله تاکنون**

	1
	
	
	محقق‌شده/ در حال انجام/ در دستور کار آتی
	· نتیجه اول
· نتیجه دوم

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	


به دلیل وجود الزام نانویی بودن ایده/محصول، شاخص‌های ساختاری مرتبط با اجزاء آن را در جدول زیر وارد کنید.
	ردیف
	نام شاخص ساختاری
	نام آنالیز مربوطه
	وضعیت
	مهم‌ترین نتایج حاصله تاکنون**

	1
	
	
	محقق‌شده/ در حال انجام/ در دستور کار آتی
	· نتیجه اول
· نتیجه دوم

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	


[bookmark: _Toc129084978]** نتایج آنالیزهای انجام‌شده شامل تفاسیر و عکس‌ها به پیوست این فرم ارسال گردد. همچنین اگر در خصوص طرح خود پتنت داخلی یا خارجی را ثبت نموده‌اید ، آن را همراه با مستندات در این قسمت اضافه کنید.
ارتباط طرح با حوزه انرژی‌های نو و نانوفناوری
در این بخش یک پاراگراف در خصوص ارتباط طرح خود با تم موضوعی سومین المپیاد بین‌المللی نانو توضیحاتی را ارائه دهید.
	ارتباط طرح با حوزه پیشنهادی سومین INO

	توضیح مربوطه






	همچنین دو پاراگراف در خصوص الزام بکارگیری نانوفناوری و ارزش افزوده آن در ایده/محصول خود توضیح دهید.




تجزیه و تحلیل بازار
این بخش یکی از مهمترین بخش‌های امکان‌سنجی طرح است؛ زیرا بازار محصول/خدمات شما را بررسی می‌کند و خوانندگان را متقاعد می‌کند که بازاری بالقوه برای فروش وجود دارد.
	تحلیل بازار

	· به صورت مقدماتی در خصوص مطالعات بازار محصول خود در ایران و جهان توضیح دهید.
· بازارهای متعدد محصول خود را شناسایی و در اینجا عنوان کنید.
· در هر بازار شرح دهید که با چه بازیگرانی (مشتریان، تامین‌کنندگان، توزیع‌کنندگان، تسهیلگران و تنظیم‌گران و ...)  صحبت کرده‌اید و چه بازخورد مثبت یا منفی دریافت کرده‌اید.
· چالشهای ورود به بازار و راهحلهای خود برای آنها را توضیح دهید.
لطفا در کل طرح، هر کجا دادهای را بیان میکنید منبع آن را (اعم از مصاحبه، خبر، منبع علمی، وبسایت و ...) نیز همزمان ذکر نمایید. برای این کار میتوانید از پاورقی استفاده کنید.
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در این قسمت اندازه حداکثر 3 بازار بالقوه محصول خود را به شرح ذیل مشخص نمایید. منظور از بازار بالقوه، مواردی است که تحقیقات میدانی یا داده‌های موثق، نشانگر احتمال بالای فروش محصولتان است. می‌توانید برای هر یک از این بازارها به صورت جداگانه محاسبات زیر را انجام دهید یا آن‌ها را به صورت تجمیع‌شده در نظر بگیرید.
	اندازه بازار

	الف) TAM (Total Available Market): کل بازار موجود برای محصول یا خدمات شما
در این قسمت اندازه کل بازار موجود برای محصول یا خدمات خود را در یک مقیاس زمانی مشخص (1 سال یا 5 سال) بنویسید.

TAM را می‌توان به 4 روش محاسبه کرد:
1- روش بالا به پایین
در این رویکرد از بزرگترین عدد ممکن برای اندازه بازار شروع کنید و سپس بر اساس اطلاعات و فرضیاتی که در مورد کسب و کار و بازار داریم، مرحله به مرحله آن را کاهش دهید.
2- روش پایین به بالا
با در نظر گرفتن وضعیت کنونی استارت‌آپ (نوع محصول یا خدمات، قیمت، مشتریان و …) و ظرفیت مقیاس‌پذیری هر یک از بخش‌های آن می‌توان اندازه بازار استارت‌آپ را محاسبه کرد.
3- روش مقایسه‌ای
در این روش اندازه بازار را بر مبنای آمار کسب و کارهای مشابهی که مراحل رشد خود را طی کرده‌اند مقایسه می‌کنیم.
4- اندازه‌گیری در بازار نوظهور
در مواردی که ارزش پیشنهادی استارت‌آپ کاملا جدید است، در حال حاضر هیچ مشتری‌ای ندارد و شرکت‌های مشابه برای مقایسه نیز وجود ندارند محاسبه اندازه بازار باید از طریق محاسبه اندازه بازار محصول یا خدمات جایگزین (راه‌حل قبلی) محاسبه گردد.
* نکته) مهم این است که اندازه TAM با دقت محاسبه گردد، زیرا مبنای محاسبات SAM و SOM است.




	ب) SAM (Serviceable Available Market): بخشی از کل بازار موجود که قابل سرویس‌دهی است
در این قسمت باید بخشی از کل بازار را در نظر بگیرید که می‌خواهید محصول یا خدمت خود را به آن عرضه کنید و از نظر عملی نیز امکان‌پذیر باشد. بخش‌بندی بازار می‌تواند بر اساس معیارهای گوناگونی از قبیل جغرافیا، فرهنگ، سن و کارکرد، صنعت و ... انجام شود. بر اساس مناسب‌ترین معیار، یک مرحله بخش‌بندی انجام دهید و اندازه آن را محاسبه کنید.




	ج) SOM (Serviceable Obtainable Market): بخشی از بازار قابل سرویس‌دهی که واقعاً توانایی کسب آن را دارید
در این قسمت بخشی از بازار قابل‌سرویس‌دهی (SAM) را باید در نظر بگیرید که در مقیاس زمانی مشخص می‌توانید به آن دست یابید. 
بطور معمول SOM معادل حداکثر 10% از حجم SAM در نظر گرفته می‌شود؛ البته بسته به شرایط خاص این عدد می‌تواند بیشتر نیز باشد؛ مثلا در صورت وجود رقبای زیاد ممکن است این عدد کمتر شود یا در صورتی که بازار محصول/خدمات شما کم رقیب باشد، ممکن است بتوانید سهم بیشتری از بازار کسب کنید.
عوامل دیگری که می‌توانند محدودکننده SOM باشند، توانایی‌های شما در: تامین منابع مالی، ظرفیت تولید، سرعت تولید، زیرساخت‌ها، نیروی انسانی و ... هستند؛ لذا در محاسبات خود این عوامل را نیز در نظر بگیرید. پس از محاسبه اندازه بازار، مقدار هر بخش را در قالب «تعداد محصول» و «درآمد (ریال)» در شکل‌ زیر بنویسید. در نمودار زیر می‌توانید اندازه‌های بازار را به تفکیک TAM، SAM و SOM ملاحظه کنید. در این بخش حتما نوع مشتری، تعداد محصول و حجم فروش محصول را ذکر کنید. 
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	تحلیل مشتریان

	برای ورود به هر صنعت یا بازار ابتدا باید مشتریان اولیه مشخص شوند و در بازخوردگیری از آن استفاده شود. با توجه به اطلاعات بخش قبلی برای هر بازار، مشتری اولیه را تعیین کنید. در این بخش لازم است به صورت بولتوار به اسم مشتریان اولیه خود اشاره نمایید.
برای تعریف مشتری اولیه باید از خود بپرسید چه کسی و کجا؟ برای این امر باید SOM را آنقدر بخش‌بندی و کوچک کنید تا بتوانید گزاره چه کسی و کجا را پاسخ دهید. در واقع مشتریان اولیه کسانی هستند که بیشتر از سایرین در دسترس‌ شما می‌باشند و حاضرند به راحتی محصول شما را بخرند. خصوصیات این افراد و محلی که می‌توان این افراد را پیدا کرد باید مشخص باشد. 
· لطفا حداکثر 5 مشتری اولیه خود را در این بخش عنوان کنید و در صورتی که بازخورد مشخصی از آنان دریافت کرده‌اید در این بخش به آن اشاره نمایید.
· سپس استراتژی ورود به بازار خود را مشخص کنید، به این صورت که به چه دلیلی کدامیک از این مشتریان را انتخاب کرده‌اید و استراتژی شما برای فروش به آنان چیست؟
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	تحلیل رقبا

	· رقبای مستقیم و غیر مستقیم خود را مشخص کنید. منظور از رقبای مستقیم شرکت‌هایی هستند که محصولی مشابه محصول شما می‌سازند و با کیفیت و قیمت متفاوت در بازار عرضه می‌کنند. منظور از رقبای غیرمستقیم شرکت‌هایی هستند که محصول شما را نمی‌سازند اما راهکارها و محصولاتی ارائه می‌دهند که در آن بازار خاص، کارکردی مشابه محصول شما ارائه می‌دهد.
· ویژگی‌های محصول یا خدمات خود را در مقابل رقبا بررسی کنید. شما می‌توانید مهم‌ترین ارزش‌های پیشنهادی را در محور عمودی نمودار و امتیاز خود را از 1 تا 5 در محور افقی برای تمامی رقبا و خودتان رسم کنید. در این بخش نیاز است با توجه به رقبای خود قیمت پیشنهادی محصول را برای عرضه در بازار تعیین کنید.
· با توجه به نمودار بالا، مزیت‌های رقابتی خود را نسبت به رقبا توضیح دهید؛ دلایلی که باعث می‌گردند مشتری، شما را به جای رقیبتان انتخاب کند!
تحلیل رقبا را به صورت واقعبینانه انجام دهید. در صورتی که محصول شما در برخی از مشخصات امتیاز پایینتری نسبت به محصولات رقبا پیدا کرد ذکر کنید.
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	تحلیل مدل درآمدی

	· در این بخش لازم است مدل درآمدی خود را ارائه کنید. این مدل میبایست شامل بخشبندی مشتریان هدف شما و محصول یا خدمت ارائهشده به هر بخش و نحوه جریان درآمدی دریافتی (فروش مستقیم، حق اشتراک، حق اجاره، خدمت به عنوان محصول، قیمت متغیر و ...) از هر بخش مشتریان باشد. 
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در جدول زیر، قیمت تمام‌شده محصول نهایی خود را مشخص کنید. در ادامه بر اساس این قیمت و قیمت فروش قرار است حاشیه سود خالص محصول خود را محاسبه کنید. لذا منظور از قیمت تمام‌شده، قیمت تولید یک واحد محصول به واسطه کلیه هزینه های مصرفی شامل مواد اولیه، انرژی، خرید خدمت به ازای واحد محصول، نیروی انسانی به ازای واحد و هزینه سربار به ازای واحد محصول (و حجم تولید پیشبینی شده در دوره شتابدهی) میشود. دقت کنید هزینههای زیرساختی را لازم نیست در این بخش وارد محاسبات خود کنید.
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· گام‌های اجرایی خود را تا قبل از مرحله جذب سرمایه یا دریافت تسهیلات در جدول زیر شرح دهید و هزینه‌های مربوطه را مشخص کنید. این هزینه‌ها از محل آورده شرکا یا سرمایه بذری تامین خواهد شد.
· این بخش میبایست شامل هزینه مواد، زیرساختها، تجهیزات، برونسپاری خدمات، انرژی، منابع انسانی و سایر هزینههایی که اتفاق خواهد افتاد باشد.
· تعداد عناوین فازهای پروژه صرفا به عنوان پیشنهاد ذکر شده است و میتوانید متناسب با طرح خود تغییرشان دهید.
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تأیید اعضای اصلی تیم فناور (مالکان مادی و معنوی طرح)
اینجانبان اعضای اصلی تیم فناور، خانم / آقای ................................... را با عنوان نماینده طرح و خانم/آقای ........................................ را به عنوان سرپرست طرح معرفی می‌کنیم. همچنین تأیید می‌کنیم پس از مطالعه دستورالعمل‌ها و با آگاهی کامل از شرایط و قوانین المپیاد بین‌المللی نانو، اقدام به تکمیل و ارسال این فرم نموده‌ایم و در صورت کسر مدارک یا وجود تناقض در اطلاعات ارائه‌شده، مسئولیت آن را بر عهده خواهیم گرفت. به علاوه تعهد می‌کنیم کلیه اطلاعات مندرج در این کاربرگ به طور صحیح تکمیل شده است. در صورت اثبات خلاف هریک از موارد، ستاد نانو در هر زمانی مختار خواهد بود در جهت حفظ منافع خود اقدامات لازم را به عمل آورد.
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واحد محصول= میلیارد تومان = SAM


واحد محصول= میلیارد تومان = TAM


 واحد محصول= میلیارد تومان = SOM
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